
ChatGPT  :  Les  5  prompts
essentiels pour le succès des
entrepreneurs
Imaginez-vous  devant  votre  ordinateur,  prêt  à  utiliser
ChatGPT, mais sans avoir une idée précise de ce que vous
recherchez. C’est un peu comme naviguer sans boussole.

Face aux innombrables questions et informations disponibles,
il  peut  être  difficile  de  décider  comment  cibler  votre
recherche  pour  obtenir  des  informations  qui  peuvent
transformer  votre  entreprise.

Les  entrepreneurs  utilisent  ChatGPT  pour  co-créer  et
conceptualiser des idées, gagner plus d’argent et économiser
du temps. Ils l’utilisent pour rédiger leurs courriels, le
formant  pour  être  leur  coach  d’affaires  personnel  en
intelligence artificielle et découvrant comment surpasser leur
concurrence  avec  des  articles  optimisés  pour  le  SEO.  Ils
testent différents “prompts” pour interagir avec ChatGPT et
solliciter  son  aide.  Selon  ChatGPT  lui-même,  voici  cinq
“prompts” qu’ils utilisent fréquemment.

Comment  ChatGPT  révolutionne
l’entrepreneuriat
Avant  de  plonger  dans  le  sujet,  comprenons  comment  les
entrepreneurs  exploitent  ChatGPT.  Cette  plateforme
d’intelligence  artificielle  révolutionnaire  est  bien  plus
qu’un  simple  outil,  c’est  une  boîte  à  outils  polyvalente
capable  de  répondre  à  de  nombreux  défis  auxquels  les
entrepreneurs  peuvent  être  confrontés.  Les  entrepreneurs,
toujours à la recherche d’innovation et de nouvelles idées
commerciales, trouvent en ChatGPT un allié précieux. Grâce à
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l’utilisation de commandes spécifiques, ils peuvent solliciter
la puissance de cette IA pour concevoir des idées d’affaires
créatives et rentables. Parlons maintenant du premier sujet :
les idées d’affaires.

1. Le prompt pour trouver des idées de
niche
Les entrepreneurs sont naturellement créatifs et ont souvent
des idées brillantes devant leur ordinateur ou dans d’autres
moments  de  leur  vie  quotidienne.  L’utilisation  de  ChatGPT
améliore leur rendement car ils affinent et précisent leurs
idées en utilisant cette IA. Que ce soit pour leur entreprise
existante ou un nouveau créneau, ChatGPT peut proposer des
idées qui incitent à une action plus rapide et plus efficace.

"Je cherche des idées de business dans [décrire votre secteur
ou domaine d'expertise] dans le cadre de [décrire les éléments
essentiels de l'idée]. Pouvez-vous suggérer des opportunités
innovantes et rentables ?"

2.  Le  prompt  pour  trouver  la  bonne
stratégie marketing
Quand ils ont un bon produit mais ne savent pas comment le
faire connaître, les entrepreneurs se tournent vers ChatGPT
pour  obtenir  des  conseils  sur  la  stratégie  marketing.  En
utilisant ce prompt, ils obtiennent des informations sur des
stratégies  éprouvées,  telles  que  le  marketing  digital,  la
publicité sur les réseaux sociaux, le marketing de contenu,
etc.

Quelles sont les stratégies marketing les plus efficaces pour
promouvoir mon [décrire votre produit ou service] qui résout
le problème de [décrire le problème qu'il résout] ? Nous avons
un public cible de [ajouter des informations sur votre public
cible] et nous voulons atteindre [expliquer le résultat que
vous recherchez].



3.  Le  prompt  pour  optimiser  son
efficacité
L’intelligence  artificielle  peut  effectuer  des  calculs
beaucoup plus rapidement que les humains. Les entrepreneurs
cherchant  à  accomplir  davantage  demandent  à  ChatGPT  des
conseils  sur  les  meilleures  pratiques  opérationnelles,
l’automatisation, la gestion de la chaîne d’approvisionnement,
etc.

"Comment  puis-je  optimiser  mes  opérations  commerciales  qui
impliquent [décrire vos processus commerciaux et comment vous
gagnez de l'argent] et augmenter l'efficacité, spécifiquement
dans les domaines de [décrire les domaines d'affaires où vous
suspectez que l'efficacité peut être améliorée] ?"

4.  Le  prompt  pour  faire  une  levée  de
fonds
Pour  réaliser  leurs  rêves,  les  entrepreneurs  ont  besoin
d’argent.  Ils  se  tournent  vers  ChatGPT  pour  obtenir  des
informations sur les facteurs à considérer lors d’une levée de
fonds, ainsi que des sources potentielles de financement et
des conseils sur la manière de les aborder.

"Quels sont les facteurs clés à considérer lors de la levée de
capitaux pour ma startup ? Mon entreprise fait [décrire ce que
fait votre entreprise] au profit de [décrire votre public
cible].  Pouvez-vous  me  donner  des  sources  potentielles  de
financement et suggérer comment je devrais aborder chacune
d'entre elles ?"

5.  Le  prompt  pour  développer  son
entreprise
Les entrepreneurs ont maintenant leur idée d’affaires, leur
stratégie marketing, leur plan de productivité et leur feuille
de route d’investissement. Ils sont prêts à voir grand et



cherchent des conseils sur la manière d’y parvenir.

"Comment puis-je développer mon entreprise et m'étendre à de
nouveaux  marchés  ?  Mon  entreprise  est  [décrire  votre
entreprise] et la plupart de nos clients viennent de [décrire
comment vous obtenez vos clients]. Nous voulons des idées sur
la façon d'avancer."

Inspirez-vous  des  stratégies  de  nombreux  entrepreneurs  et
utilisez  les  prompts  qu’ils  utilisent  pour  progresser.
Adaptez-les en fonction de vos besoins spécifiques, de votre
secteur  d’activité  et  du  stade  de  développement  de  votre
entreprise pour obtenir les informations les plus pertinentes
et précieuses possibles auprès de ChatGPT.


